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�容⼤綱

分析未來世界可能的走向

獨佔企業的價值、特質

公司的基礎決定本質

銷售的方法



爲何想�讀

�本書�
想了解創業過程

對於經濟、商管有興趣

企業的價值?

從0到1?

未來世界市
場的⾛向?



書中喜�的句⼦

你不是被機率決定命運的彩卷

競爭是⼀種意識型態，⼀種充斥在我們
的社會，扭曲我們想法的意識形態。

你可以期待未來⽐現在好，也可以期待未來⽐現
在糟。樂觀的⼈迎接未來，悲觀的⼈恐懼未來。

 



⼼得作品



從0到1�看��單的�段�但⿎���的跨出0�向1的�⼀
步�卻是��艱難�就��是��者建⽴�司�品�的必經�

��從�到����獨⼀�⼆�才是�為惱⼈的事�⾯對未來

�代的變����何讓你的產品不被淘汰�使�司永久不衰�

�書《從0到1》所講�的�容是��者會⾯臨的問題�⽽使讀
者去思考�何應對�雖�現在�為學⽣的我���在現�段來

��可�是個�不可�的�想�但��別⼈的經驗�參考並且

⼀步⼀��的學��



我�同書裡的⼀句話「獨占是每個成功企�的寫照」��何做出

「別⼈做不到的事」�⼤部�的企���終的⽬的就是得到利益�

賺�⾦錢�其⼿段就是競爭�⽽��採��平競爭的⽅法���是

�別⼈做的更���⽽�是�限的�⽽��則是�限的�雖�現�

���出別⼈沒發現的事物�已經不是�單的事�但�果從細�的

⾓度來看�根��代的變���⽤市���現�⼈們的�性�開發

出�合的產品�就�書中��「�果�司的IOS」�利⽤淺顯易�
�作�來便利的設計�打敗了�的獨占事�「�軟」�成為�的獨

占事��



 
�辦了�司����重�的當�是把⾃家產品�售並且�品�

打知�度�⾏�會是必�的⼿法�⽇常⽣活中�各式各樣的�

告�所不在�但�真正�引⺠眾的�告�⼜會是�少��書中

講�到不同的產品���不同的⾏���點��間�為�基礎

的考量�其產品給什�樣的⼈使⽤�⽽�們的⽣活�位於哪

裡��們何�會看到�告��⽽去設想��⼈�真正��的是

什��⽽設計��動�們⼼的�告�讓�費者喜��並且成為

�定客源�為⼀家��事�打�基礎�



書中講�看�「未來的4種⽅法」�其中的「確定的��主義」�是須
在�法預期的未來中�⽽�了確定的規劃�並且�為未來會越來越

���⽽��⾃⼰理想的⽬��成為⼀家��的企��看重的不是當

�賺�的⾦錢�少�⽽是���的�度，計畫未來�司的⾛向�⽽�

為⾼中⽣的我�看�未來���是���的⾓度�對未來的⽣活�了

很⼤的憧憬�但�果沒�實質上的規劃����想��會是���⽬

�來��讀書�許是�成⽬���⼒的⼿段��⾃�實⼒提⾼�才�

�續����同書中所�的�「�絕讓不�平的�率主宰開��你不

是被�率�定命�的彩卷」��⼒讓⾃⼰�出命�的�彩���定⾃

⼰的未來�並�確定的⽬����



��是件困難的事�⽽�何讓�司變得�價值�

��是讓⾃⼰成為「獨�」�獨�的價值�是⾃

⼰��的��是⼀家企��重�的�產�使⾃⼰

���出從0到1�⼀步�是來⾃於⼀點⼀滴的堆
積⽽成的成果�



討論議題

1.  現今AI⼈⼯智慧的發展對於獨佔事業是益處還是威脅?

2.  ⾯對全球通膨侵襲，未來充滿不確定，企業該如何計畫未來?


